Saljavtal App Entré

mellan Denacode AB och séljforetaget

| fortsattningen sa kallas Denacode AB for leverantér och
saljféretaget ar foretaget som saljer in leverantorens produkt till
slutkunden. De produkter som finns listade pa leverantérens
hemsida under Aterforsiljare kallas i fortsittningen for
slutprodukten.

Bakgrund

Denacode AB utvecklar webbtjanster och mobila applikationer.
Dessa programvaror séljs direkt pa webben av Denacode eller
genom andra saljféretag som Denacode tecknat avtal med.

Saljféretaget uppgift ar att baka in tjansten tillsamman med
nédvandig hardvara, montering och utbildning sa att slutkunden far
allt det han 6nskar i ett paket. Sadana helhetsldsningar efterfragas
av manga kunder, speciellt stérre féretag och organisationer.

Produkter som erbjuds

Produkter som erbjuds till férsaljning genom séljféretaget finns
listade pa Denacodes hemsida under rubriken Aterforsaljare. Alla
som tecknat avtal med Denacode har ratt att salja alla listade
produkter.

Prislista

Prislistan finns pa produktens hemsida tillsammans med
produktinformation. Priserna pa produkterna ar ett manadspris for
licens och hosting av webbtjanst samt support enligt specifikation.
Priserna varierar éver tiden sa priset till slutkund &r alltid enligt
aktuell prislista om inte annat dverenskommit. FOr storre kunder kan
leverantdr och saljféretag komma 6verens om att speciellt offertpris
och dar kan da galla andra priser och provisionsprocent an enligt
detta avtal.

Prisandringar



Hojs priset sa ska redan befintliga kunder meddelas i férvag.
Teckna kunder

Saljféretaget som slutit avtal med leverantéren har en egen
inloggning som de kan anvéanda for att teckna produkter med.

Urval av saljforetag

Urvalet av séljféretag gors for att fa geografisk spridning. Detta
medfoér dock ingen exklusive ensamratt for saljféretaget i sitt
omrade. P4 hemsidan finns alla séljféretag listade och vars dom
finns.

Kompetens

Saéljféretaget ska ha kompetens att utféra montering hardvara och
utbilda slutkund sjélva eller med hjalp av samarbetspartner.

Provision till saljforetaget
alternativ 1.

Saéljforetaget erhaller provision med 30 % av inbetalt manadsintékter
exkl. moms och exkl. kostnad féor SMS fran slutkund fér produkten
som séljféretaget tecknat mot slutkunden. Utbetalning av provision
till séljforetaget sker senast 30 dagar efter belopp inkommit till
leverantér fran slutkund.

alternativ 2.

Saljféretaget fakturerar och paketerar in tjansten sjalv. Saljféretaget
betalar manadskostnaderna samt sms-pott fér sina Entré kunder i
forskott till leverantdéren. Leverantdren har ratt att dverta kunder utan
ersattning till séljféretaget om inte saljféretaget skoter sina
forskottbetalningar for sina kunder till leverantéren.

Saljkrav

Leverantbren kraver av séljaren att saljféretaget séljer minst en
produkt per ar.

Uppséagning sker per automatik efter att nio manader gatt pa ett
kalenderar utan forsaljning av ny produkt skett fran saljféretaget. Da
har séljféretaget tre manader pa sig att skaffa en till ny kund. Ifall



saljforetaget misslyckas med att na saljmalet att sélja en ny produkt
varje ar sa upphor detta avtal vid arets slut.

Uppsagningstid av saljavtal

Bagge parter har ratt att sdga upp avtalet med 3 manaders
uppsagningstid. Se ocksa punkten séljkrav.

Slutersattningslikvid vid ingen forsaljning av saljbolaget under
1ar

Som slutersattningslikvid erhaller séljbolaget en extra likvid pa 500
kr nar avtalet upphor pa grund av att séljféretaget ej salt in nagon ny

produkt pa ett helt ar. Ersattning utgar dock endast ifall séljbolaget
salt in nagon produkt.

Slutersattningslikvid ifall leverantoreren av nagon anledning
véljer att saga upp avtalet av annan anledning an punkten ovan
(slutersattningslikvid vid ingen forsaljning av saljbolaget under
ett ar). 60 % av féregadende ars summa exkl. moms som slutkunder
betalat in och som saljbolaget tecknat.

Slutersattningslikvid ifall saljforetaget valjer att saga upp
avtalet.

Ersattning pa 200 kr utgar forutsatt att minst en kund har blivit
tecknat.

Moms

Alla priser ar exklusive moms.



